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Co nas ceka

1 > Pfedstavim se Vam ©

2 > Co je to transfer znalosti a technologii

3 > K cemu je to dobré?

a4 >Jak to funguje na UK?

5 >Zkusme si to!
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Prenos poznatku a technologii?

Poznatky Technologie

* Humanitni a socialné-védni  * Prirodovedné obory
obory e Patent, uzitny vzor

 Know-how, metodika, * Napr. molekula, prototyp
analyza P g

¥y E==
* Napt. kurz, predikce %,




Prava K cemu Jak
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Prava dusevniho vilastnictvi nalezena u mobilniho
telefonu

Patenty:

e metody zpracovani dat
e polovodicové okruhy
e chemické slouceniny

Autorska prava: Primyslové vzory — design:

* kddovaci software e celkovy styl schranky telefonu
* navod k pouziti e usporadani tladitek v ovalném tvaru
* vyzvaneci ton e tladitka ve tvaru trojrozmérné viny

OB ETE AL Obchodni tajemstvi:

e vyrobeno spol. "Nokia"
e vyrobek "N95"
e software "Symbian", "Java"



Uz jste se s problematikou
dusevniho vlastnictvi potkali?



K cemu je to tedy dobré?
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Bezkontaktnl ovladani polohovaci postele pomoci
3 | ocnich pohybu A

artin Kopecek

Lékarska fakulta v Hradci Kralové



Komercializacni systém na UK

fakulta + pavodce

Licence

fakulta + ptivodce
A

Zakladni . . . .
vay’zkaur:l Komercializace > PdeEj PV
Spin-off
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Management of Science and Innovations

 Studijni predmét / kurz celozivotniho
vzdélavani
* Obsah:

— Projektova priprava

— Transfer technologii a poznatku
— Manazerské dovednosti



Pojdme si to zkusit!



Lean canvas -aneb co to je?

nebo , business model canvas” (2008)
Alex Osterwalder

Sablona pro podnikatelské napady
Prehledné, jednoduché, strukturované




Lean Canvas BN
Podnikatelsky plan na jedné strané papiru | ——— |

Unikatni nabidka Neférova vyhoda Zakaznici
hodnoty

Indikatory Cesty k zakaznik(im

Existujici alternativy

Struktura naklada Cenovy model




/de jsme
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Kdo a pro€ nas potrebuje

Lean Canvas
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Kdo a pro€ nas potrebuje
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Cim jsme pro nej v

Lean Canvas
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Kdo a jak nam zaplati?
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Lean Canvas
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Lean Canvas
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Lean Canvas
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Lean Canvas

Podnikatelsky pldn na jedné strané papiru

Problém

Drahé taxi

Nevim s kym
jedu

Ne vzdy lze
platit kartou

Existujici alternativy

* Klasické
taxi

* MHD

* Vlastni viz

Reseni

Garantované
rychlé
vyzvednuti
Vim kdo Fidi
Platim pfimo
skrz aplikaci —

Pocty jizd
Reference
uzivatelt
Penize za
cesty / mésic

Unikatni nabidka
hodnoty

Umoznuji
presun z bodu
A do bodu B
pohodiné,
bezpecné a za

levnéjsi,
shazsi a

Neférova vyhoda

* Tisice

aktivnich
ridict
Znamost
znacky 84%

slevy
Venkovni
reklama

Zakaznici

* Miadi (18 -24
let) 30%, znali
chytrych
telefonti -
mistni i turisté

24 - 44 let)

26% - mistni i
turisté

* Vytizeni
lidé

e Turisté

Struktura nakladd

Cenovy model

* |IT infrastruktura a vyvoj
* Marketing, PR
* Management fidict

* 25% z kazdé jizdy




Co jsme zjistili

1 )Kdo je Otaa CUIP ©

2 > Co je to transfer znalosti a technologii

3 > K cemu je to dobré

a4 >Jak to funguje na UK

5 > Existuje Lean Canvas




Dotazy, diskuse
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